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Energi og Miljø
en prioritert sektor for Innovasjon Norge og 

Oslofjordregionen

Gründerdagen
Forskningsparken 18. okt. 2007

Gudbrand Teigen, Innovasjon Norge Oslo, Akershus og Østfold
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Visjon

”Vi gir lokale ideer 
globale muligheter”
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Vårt formål

”Innovasjon Norge skal fremme 

bedrifts- og samfunnsøkonomisk 

lønnsom næringsutvikling i hele 

landet, og utløse ulike distrikters og 

regioners næringsmessige 

muligheter gjennom å bidra til 

innovasjon, internasjonalisering og 

profilering [samtidig].”

Ideen med IN er at vi kan utløse merverdi ved å arbeide samtidig 
med disse tre formålene. De forsterker hverandre.

Ideen med IN er at vi kan utløse merverdi ved å arbeide samtidig 
med disse tre formålene. De forsterker hverandre.
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Vi samler kompetanse i et globalt Innovasjon 
Norge nettverk
- I verdens mest attraktive markeder for miljøteknologi
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OSLOREGIONENS FEM VIKTIGSTE 
NÆRINGER

Life science

IKT

Kultur

Maritim Energi/miljø

6

Energiutfordringene -> internasjonale trender 

• Forsyningssikkerhet

• Miljøutfordringer

• Sterk fokus på fornybar energi og hydrogen

• Markedet for fornybar energi øker med 20-30 % pr. år

• Utvikling av sol og vind er mer og mer ledet av store 
selskaper
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Stipender fra IN

• Etablererstipend.

- Utviklingsfasen: I denne fasen utvikler du 
forretningsidéen, foretar markedsundersøkelse/-
vurdering, utarbeider forretningsplan og planlegger 
selve etableringen.

- Etableringsfasen: I denne fasen har du bestemt deg 
for å starte opp virksomheten, du registrerer firmaet 
og får dine første salg. OBS! Prokura i selskap. Hvis 
mangler, må hele styret undertegne.

- Max 400 000 ,-

• Inkubatorstipend.

- Som etablererstipend, krever plass i offentlig 
godkjent inkubator

- Max 800 000 ,-.
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SkatteFUNN skal bidra til at de gode ideene 
realiseres. 

SkatteFUNN er ordningen for virksomheter som vil 
skape verdier av nye ideer. Formålet er å fremskaffe ny 
kunnskap, informasjon eller erfaring som igjen kan føre 
til nye eller bedre produkter, tjenester eller 
produksjonsmåter.

SkatteFUNN er en rettighetsbasert 
skattefradragsordning uten noen budsjettbegrensing. 
Dette innebærer at alle prosjekter som tilfredsstiller lov 
og forskrift, gir rett til skattefradrag. Dermed vil langt 
flere virksomheter få mulighet til å oppnå offentlig 
støtte til 
nyskapingsprosjekter.

•Inntil 20 % skattefradrag for godkjente FoU-kostnader

•Ikke avhengig av skatteposisjon
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Omfatter:

FoU-samarbeid mellom leverandørbedrift (SMB) 
og kundebedrift (stor) om utvikling av et 
produkt el. løsning med teknologisk nyhetsverdi.

Høyt markedspotensial, nasjonalt og 
internasjonalt.

Formål:

Styrke SMBs markedsrettede FoU-kompetanse

Styrke kommersielle muligheter for begge parter

Industrielle forsknings- og utviklings-
kontrakter (IFU)
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IFU -det lønnsomme samarbeidet

Kompetent 
norsk 
lev.bedrift

IFU-
kontrakten

Kompetanse Krevende 
kunde, 
referanse, 
markedskanal

Tilbud: Nytt/forbedret
produkt/løsning

Behov: Nye løsninger til et 
internasjonalt marked

Konkurransekraft
Ny industri
Internt. marked
Verdiskaping 

Internasjonalt
kundelokomotiv

Innovasjon
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OFU - Det lønnsomme 
samarbeidet

Samarbeid

Leverandør- og
utviklings-
bedriften

OFU-
kontrakten

Kompetanse
Ressurser

Kompetanse
Ressurser
Referanse

MARKED

Tilbud:  Nytt/forbedret
produkt/løsning

Behov:  Bedre, 
billigere mer effektive 
løsninger

Nye produkter/løsninger 
Verdiskaping 
Konkurranseevne               
Ny industri
Eksport

Krevende  
offentlig kunde
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Hemmelighetene ved utviklingskontrakter

• Markedsstyrt utviklingssamarbeid

• God prosjektforberedelse i fellesskap

• Avtalt samarbeid bygd på gjensidig tillit

• Omforent deling av risiko og potensiale mellom 
partene

• God prosjektstyring med avtalt myndighet og 
ansvar

• En vinn-vinn situasjon for alle parter
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Internasjonalisering
- Bistand fra utekontorene

Eksempel på tilbud:

i Markedssjekk: 50% sponset tilbud til bedrifter innen 
målgruppen for programmet ”International Growth” (INT)

i Partnersøk: IFU-partnere, strategiske allianser, etc.

Bistår bedriftene med spesifikk informasjon om: 
•landrelatert informasjon, demografi, økonomi, 
næringsveier etc. 
•utenlandske bedrifter og kontakter 
•organisasjoner og myndigheter 
•investeringsregler 
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Vårt oppdrag og vår visjon krever at vi 
opptrer som pådrivere

Pådriver
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Gjennom våre etiske retningslinjer og våre 
kjerneverdier har vi lagt et verdibasert grunnlag 
for vår virksomhet. 

CSR
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Eksempel

AquaFence AS:
i OFU-prosjekt med Norges Vassdrags- og 

Energidirektorat (NVE) og Skedsmo kommune
i Risikolån til kommersialisering
i Gjennomfører nå en 0-leveranse i Seattle, USA

iTil godkjenning hos Army Corps of engineering



17

Mer informasjon

Innovasjon Norge

- http://www.innovasjonnorge.no/oslo

Servicekontoret for næringslivet i Oslo

- http://www.naringsetaten.oslo.kommune.no

Akershus Fylkeskommune

- http://www.akershus-f.kommune.no

Etablerersentrene i Akershus 

- http://www.etablerersentrene-akershus.no

SkatteFUNN 

- http://www.skattefunn.no

- Takk for  oppmerksomheten!


